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２００４年１０月１３日 

報道関係各位 

株式会社ゴルフダイジェスト・オンライン 

 

「「ゴゴルルフフシショョッッププ運運営営パパッッケケーージジののゴゴルルフフ場場へへのの展展開開開開始始」」ののおお知知ららせせ  
 

ゴルフ総合サイト（ゴルフ用品Eコマース・ゴルフ場予約・ゴルフ関連情報配信）最大手の、㈱ゴルフダイジェスト・

オンライン（ＧＤＯ、本社：東京都港区、代表取締役社長：石坂信也）は、直営店舗（ゴルフ場・ゴルフ練習場内

ゴルフショップ）運営で蓄積したノウハウをパッケージ化し、提携先ゴルフ場への提供を開始いたします。 

第一弾として２００４年１０月１０日（日）、茨城県の『宍戸ヒルズカントリークラブ』にてリニューアルオープンいたし

ました。 

 

ＧＤＯが展開してきた直営店モデル 

現在ＧＤＯは、千葉県のゴルフ場で２店舗、東京都内のゴルフ練習場で１店舗、計３店の直営店舗を運営してお

ります。 

この店舗は一般のゴルフ場のゴルフショップと異なり、最新人気クラブを試打クラブとして無料レンタルし、ラウンド

（もしくは練習場打席）で使用していただいて、気に入ればその場で購入（在庫がなければインターネットで注文）

ができます。 

また試打クラブとしての人気クラブ以外でも、ＧＤＯＳＨＯＰ.ｃｏｍで取り扱うラインナップ商品は店舗における在庫

の有無にかかわらず殆ど全てインターネットで購入していただくことができます。 

この「ネットとリアルの融合モデル」により、全国ゴルフ場内のゴルフショップの月平均売上が８０～１００万円程度

（※ヒアリングによるＧＤＯ推計値）であるのに対し、ＧＤＯの直営店舗の月平均売上は２５０～３００万円と、約３

倍の実績を上げております。 

 

ＧＤＯのゴルフショップ運営パッケージ、最初は『宍戸ヒルズカントリークラブ』が導入 

上記ＧＤＯ直営店モデルをゴルフ場自身で運営可能としたものが、ゴルフショップ運営パッケージです。今般初

めて森ビルグループの『宍戸ヒルズカントリークラブ』が導入しました。試打クラブの調達はＧＤＯが受託しており、

最新人気モデルのドライバー、ユーティリティークラブ、アイアン、パターなど常時１００本以上を取り揃え、『ラウ

ンド試打』が可能となりました。クラブの販売価格は量販店並みとし、今までのゴルフ場の売店に対するイメージ

を一新します。 

当パッケージはゴルフ場スタッフがＧＤＯの在庫をリアルタイムで検索できる仕組みを有し、ラウンド後、顧客が気

に入ればその場でゴルフ場スタッフを通じインターネット注文が可能です。早ければ翌日に自宅配送が可能とな

り、無在庫でも売り逃しが発生しにくい仕組みとなっております。 

宍戸ヒルズカントリークラブには年間７万２千人の来場者があり、今回のＧＤＯのパッケージ導入により、今まで獲

得しきれていなかったゴルフ用品の売上獲得につながります。さらに、最新試打クラブが常にラウンド試打＆購

入できることにより、メンバー・ビジターそれぞれの満足度のアップにも期待を寄せています。 

 

またこの試打クラブのレンタル予約については、当面は当該ゴルフ場で直接行っていただくオペレーションとなり

ますが、２００５年初頭をめどに、 

・ ゴルフ場予約サイト『ＧＳＴＡＲＴ』での当該ゴルフ場予約と同時に、試打クラブも同時にレンタル予約できる 

・ Ｅコマースサイト『ＧＤＯＳＨＯＰ.ｃｏｍ』の試打クラブレンタル画面から試打したいクラブを選ぶと、そのクラブの

試打可能コースを案内し、そこからゴルフ場も同時にプレー予約できる 

というサービスを開始する計画です。ＧＤＯの持つインターネットの集客力も生かすことにより、ゴルフ場運営パッ

ケージ導入ゴルフ場へのメリットが膨らみます。 
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今後の展開 

このゴルフショップ運営パッケージは、『宍戸ヒルズカントリークラブ』に引き続き、１０月中にさらに１コースへの導

入を予定しております。 

またさらに、年内３コースへの導入を加える予定であり、その後もＧＤＯのオンライン・ゴルフ場予約サービス「ＧＳ

ＴＡＲＴ」に加盟する、全国半数以上のゴルフ場約１２００コースに順次紹介し、今期（２００５年６月期）中に合計

３０コースへの導入を計画しております。 

 

 

ゴルフショップ運営パッケージイメージ図 
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■リニューアルオープンした『宍戸ヒルズカントリークラブ』のプロショップ （１０月１０日撮影） 
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■会社概要■ 

 

株式会社ゴルフダイジェスト・オンライン（ＧＤＯ） www.golfdigest.co.jp 

 

代表取締役社長 石坂 信也（いしざか・のぶや） 

所 在 地 東京都港区新橋6-19-19 アセンド新橋８Ｆ 

設 立 2000年5月1日 

資 本 金 661,980千円 

売 上 高 41億19百万円（平成16年6月期実績） 

従 業 員 数 120名（2004年9月末現在 アルバイト他29名含む） 

事 業 内 容 ・ゴルフ用品Ｅコマース事業『ＧＤＯＳＨＯＰ.ｃｏｍ』 
ゴルフ用品ネット販売サービス（新品・中古）、中古ゴルフ用品買取サービス、 
試打クラブレンタルサービス、オークションサービス、リアル店舗事業、 
ネット工房サービス 

・ゴルフ場向けサービス事業『ＧＳＴＡＲＴ』 
オンライン・ゴルフ場予約サービス、ゴルフ場向けＡＳＰサービス、 
ゴルフ場運営・集客サービス 

・メディア事業 
広告・マーケティングサービス、ゴルフコンテンツ配信サービス、 

クレジットカード会員サービス 

 

 

 

 


